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Meilensteine 2009
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2009 2010

Fokussierung fortgesetzt

Definition der 
Kernkompetenz

Ausstieg frühe 
Forschung
Fokussierung auf 
klinische Entwicklung

Verkleinerung 
des Vorstands

* MediGene‘s Kernkompetenz: Klinische Forschung, Entwicklung und Zulassung innovativer 
Medikamtente in Onkologie und Immunologie, mit Fokus zunächst in der Liposomentechnologie
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2009 2010

Fortschritte in der EndoTAG®-1-Entwicklung

Einleitung Umstellung 
Herstellungsprozess

Abschluss 
Patientenrekrutierung 

der Phase II 
Brustkrebs-Studie Erteilung euro-

päisches Patent

Orphan Drug 
Status in den USA
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2009 2010

Veregen® erhält erste Marktzulassung 
in Europa

Positive Entscheidung 
über Marktzulassung für 
Deutschland, Österreich 
und Spanien

Partnerschaft mit 
Juste für Spanien 
und Portugal

Partnerschaft mit 
Solvay für Deutsch-
land, Österreich und 
die Schweiz

Marktzulassung 
in Deutschland

US-Patentver-
längerung
US-Patentver-
längerung

Erste Umsätze 
in den USA



 7 7

2009 2010

RhuDex®: Vorbereitung zur Auslizenzierung

Erfolgreicher Abschluss 
der behördlich geforderten 
präklinischen Studien

Neuer Entwicklungsplan:
Vorbereitung zur Auslizenzierung
Weitere präklinische Studien vor 
Wiederaufnahme der klinischen 
Studien
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2009 2010

Weitere Umsatzsteigerung mit Eligard®

MediGene‘s Partner Astellas 
erzielt erstmals über 
100 Mio. € Umsatz in Europa



Finanzergebnis 2009
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Geschäftsjahr 2009: Produktumsätze gesteigert, 
Barmittelverbrauch und Nettoverlust reduziert 

 Gesamterlöse: 39,5 Mio. € (2008: 39,6 Mio. €)

 Erhöhung der Produktumsätze und Lizenzeinnahmen um 23 % auf 
37,7 Mio. € (2008: 30,5 Mio. €) 

 Jahresfehlbetrag: 22,0 Mio. € (2008: Jahresfehlbetrag von 30,8 Mio. €)

 EBITDA: -18,8 Mio. € (2008: -24,6 Mio. €)

 Durchschnittlicher monatlicher Verbrauch an Barmitteln: 1,6 Mio. €
(2008: 2,3 Mio. €), in Q4/2009: 1,1 Mio. €

 Endbestand liquider Mittel: 12,3 Mio. € (2008: 25,1 Mio. €)
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Zusammensetzung der Erlöse 2009:
Verschiebung zu Produktumsätzen
in Mio. € 39,6

+23 %
Produktumsätze 

Eligard® und 
Veregen®

39,5

36,7
30,0

0,9

0,5

0,2

3,0

4,4

1,7
1,7

2008 2009

Andere

Oracea®

Eligard® Meilensteine

Veregen® Meilensteine

Veregen® Umsätze

Eligard® Umsätze

Produkt-
erlöse*
+ 23 %

*umfasst Produkterlöse und Lizenzeinnahmen
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Gewinn- und Verlustrechnung 2009

In T€ 2009 2008 Veränderung

Gesamterlöse 39.466 39.606 0 %

Produktumsätze und Lizenzeinnahmen 37.656 30.507 23 %

Meilensteine und sonst. betriebliche Erträge 1.810 9.099 -80 %

Beschaffungskosten der Erlöse -31.482 -26.926 17 %

Bruttoergebnis 7.984 12.680 -37 %

Betriebsaufwendungen -26.792 -37.264 -28 %

EBITDA -18.808 -24.584 -23 %

Verluste aus Ausgründung und 
Abschreibungen -831 -7.116 -88 %

Betriebsergebnis -19.639 -31.700 -38 %

Ergebnis vor Steuern -21.935 -33.146 -34 %

Jahresfehlbetrag -21.962 -30.790 -29 %

Kapitalbestand zum Periodenende: 12,3 Mio. €
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Konzernbilanz per 31. Dezember 2009 und 2008

in Mio. €
80,7

51,9
64,9

44,644,9

0,2

0,4

11,08,5

13,6

15,4
25,1

12,3

2009 2008 2008 2009

80.7

65.765,7

Liquide Mittel

Sonstige kurzfristige 
Vermögenswerte und 
Forderungen sowie 
Vorräte

Langfristige 
Vermögenswerte

Kurzfristige Schulden

Langfristige Schulden

Eigenkapital

Aktiva Passiva
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Zugang zu Kapital: Flexibilität durch SEDA

 MediGene hat aus einem Standby Equity Distribution Agreement 
(SEDA) die Option, bis Dezember 2011 Eigenkapital in einer Höhe 
von bis zu 25 Mio. € in Tranchen abzurufen

 Bisher wurden insgesamt 8,1 Mio. € aus diesem Programm 
abgerufen

 Zugang zu Kapital unterstützt die klinischen Entwicklungspläne und 
stärkt Verhandlungsposition gegenüber potentiellen Partnern

 Das Abkommen bietet MediGene die Möglichkeit, über einen 
Zeitraum von 36 Monaten im eigenen Ermessen erhebliche Barmittel 
gegen Ausgabe von neuen Aktien abzurufen
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Personalbestand: Rückgang um 14 % durch 
Fokussierung des Unternehmens

MediGene Ltd.

MediGene Inc.

MediGene AG

Mitarbeiter nach Region Mitarbeiter nach Funktion

Geschäfts-
entwicklung 
und 
allgemeine 
Verwaltung

Forschung & 
Entwicklung

86

2009

114

2008

133

101

32

123

2009

110

4

114

Per 31. Dezember

123

6

2008

128

4
1

133

28



Fahrplan 2010
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2010 2011-2015

Verpartnerung von EndoTAG®-1

Daten Phase II 
Brustkrebsstudie

Herstellungs-
prozess optimiert

Abschluss einer 
oder mehrerer 

Partnerschaften 
bis Ende 2010
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2010 2011-2015

Europäische Markteinführung von Veregen®

Vermarktungs-
start Deutschland

Weitere 
Partnerschaften

Zulassung 
Österreich

Vermarktungs-
start Österreich

Weitere 
Zulassungsanträge
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2010 2011-2015

RhuDex®: präklinische Studien als Grundlage   
für Wiederaufnahme der klinischen Entwicklung

Präklinische Studie für 
therapeutisches Fenster 

2009

Ziel: Wiederaufnahme der 
klinischen Entwicklung Ende 

2010/Anfang 2011 geplant
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2010 2011-2015

Ausgliederung der nicht im Fokus 
liegenden Projekte

oHSV (2010) AAVLP (2011)
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MediGene in fünf Jahren – Profitabel durch 
Umsätze von vermarkteten Produkten

Klinische 
Pipeline 

für 
zükünf-

tiges 
Wachstu

m

Drei 
Produkte 
auf dem 

Markt

EndoTAG™-1

Medikamentenkanditat(en) in dder 
klinischen Entwicklung in Brustkrebs 

und/oder anderer Indikation

EndoTAG™-NEW

Neuer Medikamentenkandidat in der 
klinischen Entwicklung

Weiterer 

Medikamentenkandidat

in der Oncologie
(einlizenziert oder aus einem

spin-out)

Ein nachhaltig profitabler Medikamentenentwickler

Umsätze führen zu Profitabilität

Neue Medikamentenkandidaten durch EndoTAG™ Technologie

Eligard®

Indikation Prostatakrebs
Vermarktungspartnerschaft 

mit Astellas Pharma

Veregen®

Indikation Genitalwarzen
US-

Vermarktungspartnerschaft 
mit Nycomed Inc.

Zugelassen in den ersten 
europäischen Ländern

EndoTAG™-1 in 
Bauchspeicheldrüsenkrebs 

Co-Vermarktung durch MediGene

Other

Umsätze 
aus anderen 
Produkten/ 

Techno-
logien, die 

nicht zu den 
Kernkompe-

tenzen 
gehören



Finanzprognose 2010
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Ergebnis 2010: Entscheidende Parameter 

 Weiteres Umsatzwachstum bei Eligard® in Europa und zusätzliche 
Umsätze durch Veregen® in den USA und Europa

 Einnahmen aus Einmalzahlungen im Rahmen von Partnerschaften 
für EndoTAG® -1 und Veregen®

 Ausgaben für F&E-Programme: 
• Insgesamt leichter Anstieg geplant
• Doch nach Erstattungen aus erwarteten Partnerschaften insgesamt 

Rückgang gegenüber 2009 erwartet (2009: 18,5 Mio.)
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Ausblick und Finanzprognose 2010:
Steigerung der Produktumsätze

 Der Abschluss von Vertriebs- und Vermarktungspartnerschaften für  
EndoTAG®-1 und Veregen® werden das Ergebnis maßgeblich 
beeinflussen 

 Steigende Umsätze in Höhe von mehr als 40 Mio. € im Jahr 2010, 
wovon die meisten aus Produkterlösen von Eligard® und Veregen® 

stammen

 Flexibler Zugang zu weiteren Barmitteln durch Eigenkapitalzusage 
(SEDA)

 Prognose wird konkretisiert, sobald eine EndoTAG®-1-Partnerschaft 
abgeschlossen wurde
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MediGene AG
Lochhamer Straße 11
82152 Planegg / Martinsried, 
Germany
Phone: +49 89 85 65 29 00
Fax:      +49 89 85 65 29 20

MediGene Ltd.
57c Milton Park
Abingdon, Oxon, OX14 4RX
United Kingdom
Phone: +44 1235 438600
Fax:     +44 1235 438601 

MediGene Inc.
10650 Scripps Ranch Blvd., 
Suite 230
San Diego, CA 92131, USA
Phone: (858) 586 2240
Fax:      (858) 586 2241

www.medigene.com
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